


                             

                      

Tecniche di Coinvolgimento del Mercato per l'Innovazione negli Appalti

Associazione per la Gestione della Catena di Fornitura, Approvvigionamento 

e Logistica

BME - Associazione Federale per la Gestione dei Materiali, Acquisti e 

Logistica

Il vostro esperto per appalti pubblici, sostenibilità e innovazione
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Senior International Project Manager
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Quando Investire nel Coinvolgimento del Mercato



                             

                      



                             

                      
Come Investire nel Coinvolgimento del mercato



                             

                      

Rendere il Coinvolgimento del Mercato un Obiettivo a Lungo Termine

•Discutere con i fornitori esistenti cosa potrebbe essere migliorato, al di fuori della gara e del 
contratto.
•Includere tempo per il coinvolgimento del mercato nei tuoi calcoli interni.
•Includere gruppi di stakeholder interni nel processo di coinvolgimento del mercato.
•Rivedere le clausole contrattuali generali per includere opportunità di sviluppo flessibili per i 
fornitori, specialmente in ambito ecologico e sociale.



                             

                      
Rendere il Coinvolgimento del Mercato un Obiettivo a Lungo Termine



                             

                      

Strumenti per le Consultazioni Preliminari di Mercato

•Indagine di mercato
•Presentazioni da parte dei fornitori
•Catalogo di domande
•Evento di "Pitch" o "Slam"
•Colloqui individuali
•Hackathon
•Tavole rotonde
•World Café
•Visita a stabilimenti o siti
•Discussione con panel o stakeholder
•FAQ (Domande Frequenti)



                             

                      

Gestione del Rischio e Considerazioni Legali

•Sii equo, aperto e trasparente.
•Pianifica come e quando coinvolgerai il mercato.
•Rendi il processo chiaro a tutti i fornitori e gestisci le aspettative.
•Tratta tutti i fornitori allo stesso modo – non discriminare.
•Condividi le stesse informazioni con tutti i fornitori.
•Tieni registri dei tuoi incontri.
•Sii chiaro con i fornitori su cosa sarà e non sarà condiviso come parte del processo di 
coinvolgimento del mercato.
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